Jak zaplanowac wydatki
na energie?

Koncéwka roku todlaprzedsiebiorcéwczas podsumowan, ale tez plandwi kalkulacji. Jak efektywnie

zarzadzac kosztami energii elektrycznej w nadchodzagcym roku? Ceny energii rosna, ale nie musi to
oznaczac wzrostu wydatkow. Kluczem jest analiza, plan i wyb6r odpowiedniego partnera.

Koniec roku to czas planéw. Jak przedsiebiorca powinien
zapla- nowa¢ wydatki na energie elektryczng? Skuteczne
planowanie to w pierwszej kolejnosci rzetelna analiza
wydatkéw za poprzedni rok. Dlatego najpierw warto
zweryfiko- waé swoje dotychczasowe rachunki za energie
elektryczng i ustugi dystrybucyjne z uwzglednieniem swojego
profilu zuzycia. Nastep- nie przyjrzec sie planom rozwojowym
przedsiebiorstwa i okresli¢, jak moze sie ksztattowac
zapotrzebowanie na energie elektrycz- na w najblizszym
okresie kontraktacji. Wnioski z takiej analizy sg kluczowe.
Z jednej strony dajg perspektywe na weryfikacje cen i oferty
u obecnego sprzedawcy energii elektrycznej, z drugiej -
pozwalaja na ewentualne pozyskanie konkurencyjnych ofert.
Dla wielu przedsiebiorcow taka analiza nie jest fatwa.
Rzetelnie i obiek- tywnie robimy to w Reo.pl. Jesli dodamy do
tego przeglad rynku i zapytanie o oferty innych sprzedawcdéw
niz tylko obecny, to zy- skamy lepsza Swiadomos¢ i swobode
wyboru. Wazna, tez jest ela- stycznos¢ po stronie sprzedawcy
w zakresie dopasowania oferty do naszego profilu
dziatalnosci - poczucie, ze jest to nasz partner rozumie
indywidualne potrzeby naszej firmy. Czysta energia - czy
moze by¢ tansza? | czy to jedyny czynnik, ktéry powinien
przedsiebiorca bra¢ pod uwage? Przy odpowiednio uszytej
na miare ofercie zielona energia jest tan- sza. Jednak cena to
nie jest jedyny czynnik, ktéry przedsiebiorca po- winien brac
pod uwage. Kluczowe staje sie zrodto jej pochodzenia. Realna
wiedza o zrodle energii pozwala przedsiebiorcom spetniac
wymagania norm zréwnowazonego rozwoju. A te moga
przynies¢ wymierne korzysci, na przyktad w postaci tak
zwanego zielonego finansowania. To temat na osobny
artykut, ale tu sygnalizuje tylko, ze zagadnienia ograniczenia
sladu weglowego i czystej energii sa kluczowe dla rosngcej
grupy partneréw biznesowych i odbiorcow ustug czy
produktéw. Czym rdzni sie Reo.pl od innych sprzedawcow
energii elek- trycznej? Przede wszystkim rozwijamy baze
wytwdrczg w swojej grupie ka- pitatowej. W zwigzku z tym
oferujemy naszym klientom w 100% czysta energie ze
zweryfikowanych i rzetelnych Zrédet. W naszym DNA jest
indywidualne podejscie do klienta i dostarczanie energii
w dobrej cenie. Relacja z klientem nie konczy sie na
podpisaniu umowy - ona wtedy na dobre sie zaczyna.
Dziatamy na jego rzecz, z zaangazowaniem monitorujemy
rynek i dostarczamy rozwigzania w zakresie energii, ktore
realnie wplywajg na biznes. Duza czes¢ naszej codziennej
pracy, zwigzana jest z doradztwem i ,przeprowa- dzaniem”
klienta przez meandry rynku. Czy przedsiebiorcy umieja
czyta¢ rachunki za energie elek- tryczng? Sg podmioty,
ktore umieja czyta rachunki za energie elektryczng i sa
takie, ktore tego nie potrafia. Z moich obserwacji wynika, ze

sie koszt energii z kosztem ustug

taczy
dystrybucyjnych. Warto przyglada¢ sie tym kosztom
roztgcznie. Koszty dystrybu- cji sa ustalane przez Prezesa

czesto

Urzedu Regulacji Energetyki i nie s3 negocjowane.
Natomiast w zakresie zakupu energii elektrycznej mozemy
podejmowac decyzje swobodnie najlepiej po rozdziele- niu
umowy dystrybucyjnej i sprzedazy energii elektrycznej. Co
do przyktadania wagi do rachunkéw - zauwazam, ze im
wiekszy procent kosztéw danego przedsiebiorstwa
stanowig koszty ener- gii elektrycznej, tym bardziej staja
sie one tematem na poziomie strategicznym O ile wzrosng
nasze rachunki za prad w firmach w 2026 roku?
Rachunki za prad moga nieznacznie wzrosng¢, ale jesli
wybierze sie odpowiedniego sprzedawce energii, w tym
mix oparty o zrodta odnawialne i elastyczna cene to taka
oferta moze by¢ nawet ko- rzystniejsza niz tegoroczna.
Energie mozna kontraktowaé¢ w wielu zréznicowanych
modelach, przy czym bazujac na zrédtach odna- wialnych,
warto rozwazy¢ perspektywe dtugoterminowg, bo w niej
zaréwno konkurencyjnos¢ cenowa, jak i stabilnos¢
kosztowa jest najwieksza. Dla takiej perspektywy wtasciwe
sa umowy dtugoter- minowe PPA z jasnymi zasadami
ustalania koncowej ceny zakupu. Kluczowym czynnikiem
jest zajecie sie tematem energii elektrycz- nej na poziomie
strategicznym. Taka optyka pozwoli dobrac roz- wigzanie
efektywne kosztowo, ktore realnie odpowiada na potrze-
by przedsiebiorstwa.
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